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COEN KNOOK *
Studeerd i c
Studeerde aan de middelbare landbouwschool en heeft in zijn tienerjaren op het akkerbouwbedrijf van zijn ouds ewerkt. He y o
met zo’ g A e $ -y
met zo'n 50 hectare waarop onder meer pootaardappelen en bieten werden geteeld, bestaat niet meer. Knook "
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an ouders en kreeg in 2005 een lastige keuze voor de kiezen: het bedrijf verplaatsen of stoppen. Het werd het en ¢ .
) 2y - . DL e o8 - p 1 |

Knook werkzaam als bedrijfsadviseur. Eerst bij DLV Plant, later bij Accon avm en sinds

2( y,-gny;ll"F):!Itrr. het bedriit dat h LrTieT: et -
ee collega’s heeft opgezet. Bij de oprichting van het bedrijf is ook de interesse in de ve« houderij

'
meer bezig met bemiddeling in het Gemeenschappelijk Landbouwbeleid en de mestwetgeving

j gegroeid. Knook hou it zich
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Wat maakt het adviseurschap interessant? Met wie wil je een dag ruilen? -]
Wij werken in een gebied met veehouderij, akkerbouw, volle- Met een politicus. En dan doe ik wat ik eigenlijk altijd al doe =
grondsgroente en tuinbouw. En er is beperkte grond. Dus is maar dan op landelijk gebied. Ik ben van mening dat de kioo!
het aan de ondernemers, maar ook aan mij als adviseur, om de tussen overheid en sector te groot is. Vaak mist er een vertaa
verschillende sectoren met elkaar samen te laten werken. Het slag tussen wetgeving en uitvoerbaarheid. Op de dag dat ik ruil

kopen en verkopen van betalingsrechten, het ruilen van grond.

met een politicus doe ik er alles aan om de wetgevir
Het werk als adviseur in deze regio is daardoor erg interessant
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te vertalen, dat de Nederlandse boer het in hapklare brokken of
en afwisselend. zijn of haar bedrijf kan toepassen.
Wat zou je doen met 100.000 euro? Wat is de beste tip die je ooit kreeg?
Meer van de wereld zien, meer van de landbouw in verre lan- Dat is een tip die mijn carriere in de goede richting heeft
den. Tk ben ooit in Oekraine geweest met een groep adviseurs. geduwd. Toen ik moest kiezen tussen stoppen met het akks
Daar hebben we meerdere bedrijven bezocht. De kennis die ik bouwbedrijf en het adviseurschap, is er iemand ges t die me

daar heb opgedaan kan ik in mijn werk hier in Nederland weer
toepassen. Daarom wil ik nog eens zien hoe het gaat in de vee-
houderij in bijvoorbeeld Canada. Maar met zoveel geld kan ik
natuurlijk veel meer landen bezoeken.

vertelde dat het adviseurschap veel beter bij mij als persoon
past en dat in mijn geval meer zekerheid en voldoening biedt
dan het akkerbouwbedrijf. Die tip heeft de doorslag gegeven

En ik heb er nog geen moment spijt van gehad.

'‘Afstand overheid tot sector te groot’




