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Extensief bedrijf scoort financieel beter

Intensiveren
wordt steeds
moeilijker

Nederland beschikt over steeds minder ruimte voor melkveebedrijven die
willen intensiveren, Grond, fosfaatrechten, melkafzet en kapitaal vormen
steeds grotere hindernissen. Is dat erg? Extensieve melkveebedrijven behalen
immers hogere saldo’s. Dat blijkt uit een analyse door Alfa Accountants en

Adviseurs.
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Het halen van millesdoslstellingen &n de
grondgebandenhe d vormen met name woor
i ntEnuee I'l'\ém'u‘l‘.'ebd'ﬂilrl!ll e g ootite
vitdagingen, Wie wil groeien, moet beschik-
KEn aer én mlduc_l'lrdl land, &n voldosnde
fosfaatrechten, én voldoende afzetmogelijk-

Uitdaging voor intensieve
bedrijven is om voldoende
grond te krijgen

heden voor de melk, én voldoande financiéle
middelen. Het rendement van de schaalver-
groting wan een melkveebedrijf is sowieso
afhankelijk van minimale en slinkende
manges tuisen melkopbrengsten &n -kasten.
Samengevat; verder intensiveren op Neder-
landse bodem wordt steeds mogilijker. Ook

het sdvies van de door LTO &n Zuhelong amnisa-
tie NZO ingestelde Commissie Grondgebruik,
waarin onder anderen w|f melkveshosuders,
een adviseur, twees veriegenwoordigers van
de owerheid en het Wereld Natuwr Fonds
zitting hadden, speelt de Intensieve bedrij-
vien néet in de kaart. Dit advies luidt dat de
melioneehouderi) in 2025 voor B5 procént
zelfvoorzienend moet zijn wat betreft elwit
van eigen land en in 2040 geen voer mees zal
importeren van buiten Europa. Het ministerie
van LNV heeft dat advies omarrmd.

Intensief technisch beter

|8 extensiveran dan een mogeljke optle voor
medowahoudersT Om hier r_-:h'r op te krijgen,
analyieerde Alfa Acoountants en Adviseurs
de werschillen tussen imn-ﬂim B extonsieve
meelivesiedrijven. Tol de extensieve bedrij-
van rekent Alfa bedrijven die in 20017 minder
dan 15,000 kilo melk per hectare afleverden.
De intensieve bedrijven uit de Alfa-databs-
s leverden meer dan 25000 kilo melk per

hectare, Volgens deze analyse boekt een
intensief bedrijf betere technische resultaten,
maar gen extensief bedeijl sooort per 100 kils
melk financieel beter, Zo is de tussenkalftigd
ap Intendieve bedrijven twoe weken korter
en ligt de melkproductie per koe ruim 1.000
kile hoger dan op een gemiddeld extensief
bedrijf. De totale voerkosten per 100 kilo
melk liggen bi] de intersieve bedrijven bijna
3 eura hoger. Dit kamt vooral door de hogere
kosten voor ruwwoer en bijproducten. De
krachtvoerkosten per 100 kilo melk en de
rentelasten zijn wijwel gelijk tussen extensie
vE &f intendieve badrijven. Wel realiseren de
exteriiove bedripren pen hoger bedrijfssaldo
van rulm 5 euro per 100 kilo melk. De reser-
veringscapaciteit par 100 kilo melk ligt bij de
extensbeve bedripen ruim 2 ewro hoger. Dok
realiaren de extemsieve bedrijven een hogere
HARR var ruim 4 éurd. HARR $taat woor huur,
afschrijving. rente en resultaat. HARR is te
berskenen door het bedri|lssaldo te vermin-
deren met de kosten die niet direct samen-
hangen met het produceren van meli.
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De intensieve bedrijven uit de AHa-database leverden ruim 25.000 kilo melk per hectlre, Volgens deze analyse boekt een intensief bedrijf betere technische resultaten,

Craa omesl &n sanwad realiseren dé Intendie-
ve bedrijven een lagere opbrengst. Dit beeld
wist volgens Alfa ook terug te vinden i 2015
en 2016, maar werd in 2007 versterkt ﬂuqr
meer atwoer in het kader van het foslaatre-
ductieplan. De extensieve bedrijven realnsren
hogere ower|ge opbrengiten, zowel per kilo
melk aks absoluwt, Enerzijds komt dit door-
dat de bedrijven axtensief zipn, waardoor ar
ruimte is om bijvoorbeeld mest aan te voeren
en grond te verpachten. Anderzijds lijkt het
er op dat, door de kleinere veestapel op de
wxtensieve bedrijwen, meer tijd overbiijfft om
andere opbrengsten e genereren. Bljwoor-
beeld het tagen betaling witvoeren van be
paalde werkraambeden voor derden of actief
miet natuurbeheer,

Daarnaanst zijn de opbrengiten van beta-
lingsrechten bi een extentief bedrijf hoger
vamanege de grotere oppendakie en de lagere
hoeveelheid melk, Kortom, de hogere salda’s
van de extensieve bedri]ven howden wiara|
wverband met opbrengsten uit activiteiten die
niet rijn gerelatesrd san de redks bijwospr-

beeld een neveritak, agrarisch natuurbeheer,
weer kzaamheden voor een waterschap.

Duurzaamheid

Zowel op de ntenskeve als de extensieve
bedrijven steeg de melkproductss per koo in
2017 ten opzichte van de voorgaande jaren.
Dwe oorraak i walgens Alta vaoral het feit dat
wanwege de fosfaatreductiemaatregelen het
andersingd van de veettapels |3 aggeruimod. De
hogere melkproductie bij de intensieve be-
dripven levert dunners melk op, oftews| melk
met lagere gehalten. Ten opzichie van vorig
jmar iy, ondanks de hogere melkproductie per
koe, het eiwitgehalte toch gestegen, zowel
bij intersiet al bij extansief, De axtenmlevers
bedrijven scoren qua duurzaamheid van de
veestapel beter. De boslen op dere bedrijven
worden gemiddeld drie maanden ouder. De
imtendieve Dedrijven weten de melkgevende
periode edhter bijna gelijk te houden aan

die van de extendieve veehouders door de
eerste afkalfleeftijd ruimschoots onder de

24 maanden houden. Ondanks de heeriende
algemene opinie dat de hoogproductieve
koelen minder makkelijk drachtig te krijgen
zijn, blijkt dit niet uit de difers. De intensiee-
re badripven hebben sen ligere tussenkalfijd
en een hoger percentage geboren kakmren
De intensieve bodeipen insemineren rowel
het jongvee als het meliowee op een serder
tijclstip

Handvaten

Veshouders moeten nu niet blind varen op
de witkomsten van deze analyse, waarschuwt
Arman Westaneng, bedrijfikundig adviseur
bij &lfa in Dodewaard (GD). [ Met dere ana
lyse bleden wij de melkveehouder handvaten
om te onderzosken of ar mogelijkheden
lipgen om te extensiveren, met als doel het
bedriffsresultaat op de langere termin te
verbeteren.” Ak voorbeeld wijst hi] naar de
actuele situatie in Noord-Brabant, . Een vee-
houder in deze provinde moet aan sirengene
huBsvestingseisen gaan voldoen. Voldoet |
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Met name in de intensievers gebiedan is baschikbare grond schaar en is op de grondmarkt sprake van felle concurrentie vanuit anders takioen,

de ighoxenstal aan deze eien, maar de
jongveestal niet? Dan kan hij overwegen de
jongvee-opiok wit te besteden, Ook dat is een
Vo van extensivaren.” Volgens Westenang
is het ook soms een opleliom van regels en
{onimogelijkheden die op een ondermemer
afkomen en die hém 1ot denken sanzetien
ower de toekomst van het bedriff,  Zuivelaars
die bepalen dat je bi| specifieke melkstromen
met een bepaalde toeslag je maximaal 18.000
liter melk per hectare mag leveren. Misschien
is dit een interessante optie woor je bedrijf
en kun je aan de voorwaarden voldoen doaor
minder koeien en jongves te houden, Moge-
Ik kewen e dam een deel van de Tosfaatrechien
te gelde maken om dit gebd vervolgens te
investeren In het opzetten van verbredingLac-
tiviteiten. Dit is maar een voorbeeld. Het is en
bl rastwerk.

Wat te doen?

« Een abgemeen advies i4 ndet be geven”, stelt
Westeneng. ,De geldende randvoonwaarden
van ¢lke bedrijfaituatie zijn uniek: vergun-
ningan, grondgebondenheid, stalcapacineit,
gezinsomstandighaid. loaftijd, bedri]fsop-
volging, de bedrijfsopest, de hoogte van de
kapitalisering. de financidle en technische
resuitaten enrovoort. Wel zijn er oversegin-
gen die bij een keuzeprooes in ogenschouy
maoeben worden genomen. Wil een inten-
siewe veehouder extensief worden, dan zal

hij extra grond mosten verwerven of zijn
veestapel moeten inkrimpen. De hoogte van
de inkomensdening van extensivering van
melkveebadrijven is hier ondar meer van
afhankelijk. Extenshveren door aenkoop van
grond in de concentratiegebieden is een dure
oplediing. OF in de regio extra grond beschik-

baar komt, is nog maar de waag. Met name
in de intersiovers gebseden 5 beschikbare
grond schaars en is op de grondmarkt sprake
van felle concurrentie vanuit andere takken.
Bij het veraerven van extra grond stijgen de
HAR-lasten (huusipacht, atschrijwing, ren-

te). Verder is het de waag of de intensieve
veehouder die extensief wil worden, nog

wel derelfde resvoerproductie per hectare
kan malteren. Wil een extemieve veehouder
Intensief worden, waardoor een néeuwve stal
moet worden gebouwd, dan is het advies om
B&rsl na te gaan wal de ulteindelijie kostorijs
van het litertje melk wordt, Omschakelen
kan alleen met een dusdelijke visie, waanuit
blijict dat de omschakeling positief bijdrasgt
aan de genoemde randvsorsaarden. Maar
de belangrijkste vraag s of extenshernen wel
bij de ondernemer past. Ambleert hijfzl) wel
andere activiteiten enfof bedrijfsuitoefening?
IfmiFmers ten aanzien van intentel of axtensja!
gekdt: ‘D vent maakt 2ijn tent”.”

Samenwerking

Lot wan de andere hiemoor genoemde facio-
ren is voor malkvesbedrijyen grondverwer-
wing momenteel de belangrijkste bottleneck.
Terwi]l meer grond ander het bodrijf steeds
assentisler wordt. Intensieve bedrijven met
meer dan 20,000 kile melk per hectare staan
woor een flinke uitdaging voldoende grond
ander hun bedrigl te krijgen. De vaag is: hoe
in een overspannen grondmarkt? Samenwer-
king zoeken met aan (Eoppenda) weehouder
s dan een intersszante optie, betoogt Frans
van de Wijdeven van PP Agro Advees wit 5t.
Oedenrade (NB). Van de Wijdeven: ,Voldoen-
de efwit van rigen percelen en beweiden
waorden steeds belangrijker. Malkveshouders

die onwoldoende grond kunnen venserven,
maoeten bun bedrijfiomvang gaan terug-
schroeven. Dit toekomstbeeld wakkert de
vraeg naar grond verder aan.”

Het grondaanisod werschilt sterk per regio,
weet ook Van de Wijdeven. _in de veenwel-
degebieden bestaat de landbouwgrond wit
oversegend grasland en Is dit normaliter
beschikbaar voor de melkveehouderi]. Maar
hier in Zuldoost-Nederland mosten intensieve
melioveebedrijven op de grondmarkt op-
boksen tegen akkerbowsers en tuinders die
gronden verwenen voor hong rendersnde
teehen.” Om desondanks voldosnde gromnd
onder het bedriji te krijgen, adviseert Van
de Wijdeven intensieve mellkveehouders een
samenswerking te zocken met gan collega’
ex-melkveshouder die over voldoende grond
bewchikt, Balangrijk k dat voor belde par-
tijen een duurzame win-winsituatie wordt
pacreberd en dat de samanwerking sich niet
alleen richt op de landbouvegrond. Meer
concrest denk ik aan een samenwerking op
het vlak van grondgeboulk, jongvesopfok,
mettafzat anfol tealtroulatie. Hisrin diansn
ook fiscale aspecten te worden mesgenao-
men.” Van de Wideven ondemtrespt dat een
dergelijke samermwerking kansen biedt, ,Dit
vraagt wel sen wederzijcdse const ructieve
houding met open communicatie en het ma-
ken van goede en duidelijke afspraken.”
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